Wir sind ein mit rund 120 Mitarbeitenden an drei Standorten in Deutschland ansassiges, inhaberge-
fahrtes, mittelstandisches Unternehmen, das seit tber 30 Jahren auf die Herstellung und den Vertrieb
von flussigen Blattdungern spezialisiert ist. Wir stehen fur flexible Herstellung von Qualitatsprodukten,
zum Teil mit Zulassung fur das Bio-Segment und kompetenter Beratung im Bereich Blattdinger.

Vertriebsas

sistenz im Key-

Account-Management (m/w/d)

% Vollzeit
4% Unbefristet

4% Standort Junkers-Str. 2,
67681 Sembach

Das erwartet dich:

v~ Ein Willkommenspaket inklusive Einarbei-
tungsplan und Patenschaftsprogramm

v~ Zur fachlichen und personlichen Entwick-
lung bieten wir Dir vielfaltige Weiter-
bildungsangebote an

v~ Keine Grofiraumburos, sondern helle
Buroflachen, hohenverstellbare Tische,
neueste Technik

&
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4% 29 Tage Jahresurlaub
&% 39 Stunden Woche

4% Leistungsgerechte
Bezahlung

v~ Kostenlose Parkplatze &
Elektro-Ladestationen

v~ Eine Unternehmenskultur im Dialog:
Unser Arbeitsklima ist gepragt vom
offene Austausch untereinander

v~ Ein sicherer Arbeitsplatz in einer immer
bendtigenden, sehr zukunftsrelevanten
Branche
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Deine Aufgaben:

- Aufbau, Pflege und Ausbau langfristiger . Anggbotserstellung und Nachverfolgung bei
Geschaéftsbeziehungen zu Schlisselkunden Schlisselkunden
national und international zu einer nach- + Durchfithrung kaufmannischer Handels-
haltigen Kundenbindung ablaufe in unserem Warenwirtschafts- und
+ Schnittstelle fur alle kaufméannischen Fra- Finanzsystem
gen/Anregungen von und zum Auflendienst + Schnittstelle zwischen Schliisselkunden (Key
- Unterstiitzen von Projekten und Ausbau von Account) und Unternehmen
Vertriebsaktivitaten

Das bringst du mit:

» Abgeschlossene Aushildung oder Studium * Kommunikationsstarke und ein wert-
im kaufmannischen Bereich oder in der schatzender Umgang mit externen und
Landwirtschaft internen Ansprechpartnern

» Mehrjéhrige praktische Vertriebserfahrung * Selbststandige, gewissenhafte und zuver-
idealerweise in landwirtschaftlichen lassige Arbeitsweise
Handelshausern + Sehr gute MS-Office-Kenntnisse und

+ Begeisterung fiir den Handel sowie der Erfahrungen mit ERP-Systemen
zugehorigen Dienstleistungen + Verhandlungssichere Englischkenntnisse in

Wort und Schrift

Du hast Lust Arbeit anders zu erleben? Melde dich bei uns,
damit wir uns bald kennenlernen. Sende uns dazu bitte deine
vollstandige Bewerbung und deine Gehaltsvorstellung per
E-Mail (Anhange bitte im PDF-Format).

Deine Ansprechpartnerin:
Doris Verdaasdonk
Personalentwicklung

Telefon: 06303 99970-0
E-Mail: bewerbung@lebosol.de

“ Uns treibt nicht nur das Pflanzenwohl an, sondern das stetige Verbessern unseres Handelns,
fur eine nachhaltige Arbeitsweise und ein wohlfihlendes Arbeitsklima, bei dem wir ge-
meinsam heranwachsen und als gesamte Arbeitsgemeinschaft voneinander profitieren.

Werde Teil vom Team und bewirb dich bei uns.
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